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VAATIMUKSET INFRAURAKASSA ”PERINTEISESTI”

Referenssit ja liikevaihto

Materiaali
Rakenteen mittatarkkuus
Kantavuus

minimivaatimukset



Käytettiin urakkaohjelmassa perusteluksi reunakivihankinnalle: kotimainen kivi



Yliopistonkadun rakennusurakka
Tampereen kaupunki

Kaupunkiympäristön kehittäminen

- Kadunrakentamisen ja kunnallistekniikan ST-urakka
- Kohteen hankinta valmisteltiin osana Kieppi-hanketta: 

https://www.tampere.fi/smart-tampere/kestava-tampere-2030-ohjelma/kieppi.html

- Hankintakriteereinä hinta 70% ja laatukriteerit 30%
- Urakkamuotona ST urakoitsijan vaikutusmahdollisuus 

rakenneratkaisuihin kahteen kertaan suunnittelu minimiin
- Urakoitsijoiden motivointi: käyttökelpoinen materiaali talteen
- Kieppihankkeen kautta muutakin kuin ”insinöörinäkökulmaa” 





MARKKINAVUOROPUHELU

• Järjestäjänä Kieppi-hanke
• Kutsuttuna 13 alan paikallista keskeistä toimijaa
• Urakoitsijoiden näkökulma hankintaan
• Tavoitteena saada markkinoita kiinnostava hankinta



TARJOUSPYYNNÖN KRITEEREINÄ

Tarjoajan täyttämä arviointitaulukko: kiertotalouskriteerit, kalusto ja 
kuljetusmatka

Asiakastyytyväisyys: tarjoaja ilmoittaa kolme viimeisintä 
rakennuskohdettaan kysely hankintayksikkö pisteyttää

Hankkeen ja liikennehaitan kesto: tarjoaja ilmoittaa hankkeen ja 
liikennehaitan kestoajan tarjouslomakkeessa hankintayksikkö 
pisteyttää



HYVITYS

Hyvitys urakkaohjelman mukaan, jos urakoitsijan 
tarjouksessaan  lupaama kierrätys ei toteudu.











Hankkeen läpimenoaika = urakkasopimuksen allekirjoituksesta siihen 
asti kun kohde on luovutettu kunnossapitoon

Liikennehaitan kestoaika = Alkaa kun ensimmäinen 
liikenteenohjauslaite tuodaan ajoradalle tai jkpp:lle ja loppuu kun 
kohde on luovutettu kunnossapitoon

Petri Leppänen

petri.leppanen@tampere.fi

050-3051402
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